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亭湖区提供智能营销平台
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    为企业的市场决策提供重要参考。产品更多功能自动打标签扫码核销微信红包活动红包
上限条码赋能获取用户精细位置用户资料收集扫码页定制价值体现降低企业成本通过一物一码的
改造，品牌商促销费用直达终端用户，去掉中间环节，有效解决物料截留问题，降低品牌商促销
成本，同时，每个产品都是品牌推广的入口，减少企业推广成本，实现全渠道营销。提高产品销
量通过设置扫码活动，消费者扫码可领红包、积分、购物券等等，激励消费者初次购买和复购，
提升销量；通过箱码的应用，提升渠道动销能力，提高上架率和开箱率。沉淀精细粉丝通过一物
一码的改造，每一个产品都是一个流量入口，每一个购买产品的消费者都将转化为企业的精细粉
丝，通过一码多奖的设置，还可以起到1变10，10变100的粉丝裂变效果。实现营销智能营销可根
据市场动态设置、调整活动策略，可指定人群或地区设置活动，实现营销活动的精细投放，彻底
解决传统活动无法监控终端效果，奖品不可换、力度不可调、费用不可控等问题。大数据采集分
析智能营销让产品形成无死角的消费者触点，获取用户的交易、行为、社交等多维度大数据，通
过数据分析，为企业的市场决策提供重要参考。企业为什么要做智能营销？亭湖区提供智能营销
平台

    系统介绍智能营销是米多大数据引擎系统中的一大中心产品。主要以一物一码为基础，
运用三重空码赋值技术对用户接触产品的高频场景进行赋码改造，实现二维码防伪查询、二维码
防窜预警、终端消费者营销、导购员促销、渠道动销等功能。通过二维码，与终端消费者形成线
上互动，同时收集消费者精细信息，通过数据分析，为品牌商提供市场决策参考。智能营销中的
中心功能-扫码营销活动，可根据市场动态设置、调整活动策略，实现营销活动的精细投放。同时
打通积分商城，通过扫码送积分，积分兑换礼品来提高用户粘性和互动性，产生复购，提高产品
销量。系统接入米多礼品市场，提供上万种礼品（卡券、实物等）任意选用，无需库存、无需发
货，即用即选，省心、省力、省钱。行业痛点传统促销中，企业需大量采购或生产促销奖品，成
本高昂；促销执行极度依赖各级经销商的配合，渠道执行难监管；促销奖品经由销售渠道层层下
发，极易被渠道截留，消费者获得实惠较少，参与度大降低；消费者中奖概率不可控（易出现有
些买一袋就中，有些连续买却不中），对活动造成负面影响；消费者兑奖、领奖流程麻烦，体验
较差，严重降低消费者重复购买率。以上等等问题都严重的制约着企业的发展。盐都区第三方智
能营销售后服务智能营销可以帮助企业获得更多的流量和客户。

    国际日的启示12月16日是“”国际日，这是由“”沿线国家1216名学者倡议发起的国际
民间节日，也是较早起源于东方国家、东方国家文化自信的国际民间节日。共建‘’不仅是经济
合作，而且是完善全球发展模式和全球治理、推进经济全球化健康发展的重要途径。对于国内的
传统企业来说，如何利用政策下出海的机会，如何通过整合网络营销获取客户呢?鉴于海外市场的
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不同情况，传统的单一获客方式显然不适用，企业需要找寻一个流量整合平台，对包括B2B平台、
电子邮件、视频、社交媒体、网站、展会等对流量进行综合布局。另外，在进行广告投放时，要
考虑贸易总量权重+本地化媒介优势权重，得有一个完整的分配计划，这其中可能需要进行KPI分
解和预算占比分配计划。对于大多数传统企业来讲，要一个个去完成如此细致的策略制定，要花
费大量时间精力，更可能在此过程中失了市场先机，因此，需要这样一个平台，能够整合所有海
外营销资源，基于大数据智能技术赋能这些企业做海外市场营销。珍岛T云版五大能力赋能企业
海外营销力珍岛集团开发了全球的SaaS智能营销云平台——T云，并根据海外营销市场特性开发
了海外智能营销云，基于T云外贸大数据智能营销平台。

    分类客户三重营销手段为一体的机器人营销系统了解详情全年无休保持状态周到的营销
服务语音消息全程记录自动存储在企业云端高效率低成本标准化执行通话数据分析对话关键词智
能提取高效整理资料搜客宝智能推荐意向企业信息、地图预览、轻松查看周边企业的智能大数据
系统了解详情海量数据批量营销精选涵盖市场上90%的企业信息帮助企业定向营销分组便捷报表反
馈汇总每个月的服务报表一键查看明细批量导出企业信息完美匹配电销机器人呼客宝(二合一)实
时搜索自动营销为一体的大数据营销系统亿级企业资源电话推送营销了解详情亿级企业精确筛选
客户亿级企业资源涵盖市场上90%的企业信息导入客户自动拨打客户电话多重功能助力企业营销短
信邮件批量发送实时记录客户交流数据存储企业云端随时快速查历史记录拓客宝集实时搜索、自
动营销、客户管理为一体的大数据营销系统提高员工工作效率和客户满意度了解详情结合机器人
外呼系统大数据+智能搜索轻松挖掘客户机器人+短信+邮件客户营销人工+自动客服提升客户满意
度标准化服务流程数据+规范协助标准化体系建立电子合同+售后更多人性化操作分销代理-赚钱渠
道灵活多变多级分销层层返现七大政策官方扶持了解详情OEM合作-轻松打造自有品牌自有。智
能营销帮助企业实现数字化管理。

在积累了一定量的用户和数据后开始步入2.0时代，企业将要考虑精细化运营，每分钱都要花在刀
刃上，每一项营销策略、运营计划都要具有科学依据，而这些内容的落地都需要建立子在完善的
数字化基础上。比方说通过用户的行为数据、用户标签、用户分群、用户属性的基础上开展相应
的智能营销。举个例子：上周订单有所下降，公司希望通过营销活动提升一下订单量，那么我会
创建一条针对用户属性为今年新注册的并且还是用户标签还是成熟期的用户再且剔除潜伏的用户
群，当他们启动app后10分钟没有下单，系统会对他们触达发送一条短信和一张优惠券，以刺激
他们下单，当他们完成下单后就达到了我的预期目标。 实现企业个性化营销。建湖提供智能营销
服务价格

智能营销可以实现精细化运营。亭湖区提供智能营销平台

    中文名智能营销外文名IntelligentMarketing概念创新营销新概念目录1234智能营销编辑
营销，该阶段的营销手段较为传统，主要通过广告方式、价格战促进产品销售，相对而言具有一
定的复杂性以及落后性，同时营销的过程难以控制，该阶段的主要营销理论有4P（产品、渠道、
价格、促销）、罗瑟·里夫斯（RosserReeves）USP理论，在权利大于买方。[1]智能营销编辑该
阶段已经将营销从产品中心转移为消费者为中心，产生的背景是市场权利从卖方转移向买方，营
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销理论有STP（市场细分、目标市场、定位）、4C（顾客、成本、便利性、沟通）、AISAS（注意、兴趣、
搜索、购买、分享）、大卫奥格威品牌形象理论、品牌建筑师（BrandArchitect）理论等。智能营
销编辑该阶段主要是道德化的情感营销时代，以媒体的创新、内容的创新、传播沟通方式的创新
去征服目标受众--相比于以大众营销为中心的、以分众营销为中心的，这种新的营销传播浪潮命
名为“创意营销传播”，也即是。顾客要求了解、参与和监督企业营销在内的各环节。消费者对
企业、产品和服务的价值观（意义）判断逐渐强烈，不能践行社会责任使命的企业面临重大隐患。
该阶段营销较为普遍的理论为，精细营销、网络营销、口碑营销等。亭湖区提供智能营销平台

盐城辰娇信息技术有限公司是一家信息技术咨询服务；信息系统运行维护服务；信息系统集
成服务；网络与信息安全软件开发；电竞信息科技；信息咨询服务（不含许可类信息咨询服务）；
人工智能公共服务平台技术咨询服务；人工智能公共数据平台；人工智能基础资源与技术平台；
人工智能行业应用系统集成服务；科技推广和应用服务；技术服务、技术开发、技术咨询、技术
交流、技术转让、技术推广；计算机软硬件及辅助设备零售；计算机系统服务；计算机及办公设
备维修；软件开发；人工智能应用软件开发；会议及展览服务；办公用品销售；图文设计制作的
公司，致力于发展为创新务实、诚实可信的企业。公司自创立以来，投身于T云，宝盟，视频魔
方，臻口碑，是商务服务的主力军。盐城辰娇不断开拓创新，追求出色，以技术为先导，以产品
为平台，以应用为重点，以服务为保证，不断为客户创造更高价值，提供更优服务。盐城辰娇始
终关注商务服务行业。满足市场需求，提高产品价值，是我们前行的力量。


